Start am
9. November

E ine innovative Geschafts-
idee ist vorhanden, aber
wie wird daraus eine funktio-
nierende Firma? Wer hierbei
Hilfe braucht, sollte zu den
Auftaktevents des 14. NUK-
Businessplan-Wettbewerbs
(BPW) gehen. Hier gibt es
erste Informationen zu allen
NUK-Angeboten fir Grinder
und die Gelegenheit zu ef-
fektivem Networking.

Bei der Kélner Erdffnung am
9. November sprechen u.a.
NRW-Wirtschaftsminister
Harry K. Voigtsberger,
NUK-Schirmherr 2011, und
die Griinder von ergobag,
Sieger des letzten Wettbe-
werbs. Interessenten kénnen
sich bei den drei Kick-offs
(Termine s. Grafik unten) oder
auf neuesunternehmertum.de
unverbindlich anmelden. So
erhalten sie automatisch
Einladungen zu allen Coa-
ching- und Weiterbildungsan-
geboten von NUK Neues
Unternehmertum Rheinland
e.V. Die Teilnehmerdaten
werden streng vertraulich be-
handelt, alle Leistungen sind
kostenfrei. Anmeldung auf
Www.neuesunternehmer
tum.de unter ,Termine".

@ Auftakt NUK-BPW 2011
Dienstag, 9. November, 19
Uhr, KOMED-Saal, Im Me-
diapark 7, 50670 Koln.

@ Start der NUK-Coa-
ching-Abende am 18. No-
vember.

14. NUK Businessplan-Wettbewerb

3. November 2010

Expertenrat und Kontakte fir Grinder

B \Vissenskapitalgeber NUK: kostenlose Beratung und Weiterbildung machen fit fGr die eigene Firma

Is Existenzgriinder braucht

man heutzutage einen Bu-
sinessplan, denn nur mit einem
durchdachten Geschéftskonzept
lassen sich Chancen und Risi-
ken eines Projekts richtig ein-
schétzen und Geldgeber finden.
Es gibt vielfaltige Hilfsangebote,
doch gute Ratschlage zur Er-
arbeitung einer schilssigen
Blaupause muss ein kunftiger
Unternehmer oft teuer bezahlen.

Nicht so bei NUK Neues Unter-
nehmertum Rheinland e.V. mit
Hauptsitz in KoIn: Die sponso-
rengetragene Initiative vermittelt
seit 1997 unternehmerisches
Know-how und nltzliche Kon-
takte an Grinder. Denn im Ver-
lauf des NUK-Businessplan-
Wettbewerbs entwickeln Unter-
nehmer in spe im Austausch
mit den NUK-Experten ihren
Masterplan fir die ersten finf
Jahre am Markt. Die Teilnahme
ist kostenlos, einzige Vorausset-
zung: eine gute Geschaftsidee,
egal aus welcher Branche. Ein-
steigen kann man jederzeit in
einer der drei Wettbewerbsstu-
fen (s. Grafik unten).

Im Herbst 2009 erfuhren bei-
spielsweise die Griinder von
COUPIES von einer der wich-
tigsten Anlaufstellen fir Nach-
wuchsunternehmer in Koin. Da-
mals steckten die Entwickler ei-
ner Internet-Plattform fir Han-
dy-Coupons bereits mitten in

der Griindungsphase, bei NUK
bekamen sie umfassende
Unterstltzung: ,Besonders die
NUK-Coaching-Abende waren
uns in der Startphase eine wert-
volle Hilfe, um Probleme und
Fragestellungen zu Patent,
Steuer, GmbH-Grindung oder
Marketing zu bearbeiten, ohne
gleich Kosten zu verursachen.
Nirgendwo sonst hat man als
Grinder die Moglichkeit, auf
solch vielschichtiges Experten-
wissen wie das der NUK-Coa-
ches zurlickgreifen zu kénnen®,
erinnert sich Tom Engel, einer
von funf COUPIES-Grindern.

m NUK-Berater
nehmen sich Zeit

Die Kdlner nutzten von Anfang
an konsequent alle NUK-Ange-
bote: ,Der Besuch der Vortrage
und Workshops zu Themen wie
Rechtsform, Personalplanung
oder Finanzkalkulation lohnt
sich ebenfalls sehr. Diese finden
im Wechsel mit den NUK-Coa-
ching-Abenden statt: Von No-
vember bis Juni kann man hier
regelmaBig z.B. einem Rechts-
anwalt, Unternehmensberater
oder Marketingfachmann
gegenubersitzen und zu fast
jedem Aspekt einer Unterneh-
mensgrindung Rat einholen.
Die NUK-Berater nehmen sich
richtig viel Zeit fur alle Teilneh-
mer, natdrlich sparen sie auch
nicht mit Kritik, wo sie ange-

www.sparkasse-koelnbonn.de/gruendung

Wir machen Karrieren.

Existenzgriindung mit der Sparkasse KélnBonn.

—] Sparkasse

KoélnBonn

Sie méchten aus lhrer Geschéftsidee ein erfolgreiches Unternehmen machen, eine bestehende Firma tiberneh-
men oder als Partner eines Franchising-Systems einsteigen? Ganz gleich, wie lhre Vorstellungen aussehen — mit
unseren GriinderCentern haben Sie bei der Umsetzung lhrer Zukunftsplane einen erfahrenen und zuverlassigen
Partner an lhrer Seite. Rufen Sie uns einfach an und vereinbaren Sie einen Termin unter 0221 226-94449 — oder
informieren Sie sich online unter www.sparkasse-koelnbonn.de/gruendung
Sparkasse. Gut fiir KéIn und Bonn.

bracht ist. Eine solche Chance
auf kostenloses und interessen-
freies Feedback bietet sich ei-
nem spdter nicht mehr!“, meint
Engel.

Keine Angst deshalb bei etwai-
gen anfanglichen Bildungsli-
cken: Mithilfe der NUK-Wis-
senskapitalgeber reift innerhalb
von acht Monaten in drei Pha-
sen ein fundierter Businessplan.
In Stufe 1 ist eine vorlaufige
Skizze gefragt: Wie sieht die
Geschaftsidee genau aus, wie
der Kundennutzen? Dieser Ab-
riss wird in der zweiten Stufe
um eine Markt- und Branchen-
analyse und ein Marketingkon-
zept erganzt. In der letzten Pha-
se schlieBlich kalkulieren die
Teilnehmer den Finanzbedarf
des kinftigen Unternehmens.

Die COUPIES-Griinder nahmen
an allen drei Stufen des NUK-
Businessplan-Wettbewerbs teil,
daflr gab es jedesmal schriftli-
che Ruckmeldung der NUK-Ex-
perten: ,Unsere Geschaftsidee
bekam von Anfang an viel Zu-
spruch, die Gutachten enthiel-
ten zusatzlich etliche konstrukti-
ve Verbesserungsvorschlage.
Der Wettbewerb hat uns bei der
strukturierten Beschreibung
unserer Businessidee sehr moti-
viert und uns gezwungen Pro-
zesse, Finanzplane und Marktsi-
tuation ganz préazise zu formu-
lieren.”

Tom Engel ergénzt: ,Das war
gerade fur die Vorstellung unse-
res Geschaftsmodells bei magli-
chen Investoren sehr hilfreich,
weil man hier oft nicht mehr als
15 Minuten Zeit hat, um mit der
Geschéaftsidee zu Uberzeugen.
Dank NUK waren wir auf solche
Termine optimal vorbereitet — im
Juli konnten wir die erste Finan-
zierungsrunde mit einem Wag-
niskapitalgeber abschlieBen.
Dass wir in gleich zwei Stufen
Preistrager und auch am Ende
unter den Finalteams waren, hat
uns dartiber hinaus geholfen

0 LR
reriar il
Juhgurrtgree Rt

unsere Idee in den Medien zu

platzieren. Inzwischen sind wir
eine GmbH mit 15 Mitarbeitern
und expandieren bereits nach

Hongkong!*

AuBerdem erdffnet NUK e.V.
eine gute Gelegenheit ein star-
kes Netzwerk aufzubauen, z.B.
mit anderen Grindern. Viele ha-
ben mit &hnlichen Herausforde-
rungen zu k&mpfen und geben
sich gegenseitig Tipps. Fur die
App-Tuftler von COUPIES ist
NUK ein tolles Networking-Fo-
rum: ,Mittlerweile kommen
gleich mehrere unserer Dienst-
leister und auch die ersten Kun-
den aus der regionalen Grin-
derszene. Die Kooperation mit
dem Kolner Bio-Imbiss PICK-A-
PEA entstand z.B. bei einer
NUK-Veranstaltung.“ Neben je-
der Menge Wissenszugewinn
und Kontakte gibt es bei NUK
am Ende jeder Wettbewerbs-

. Die COUPIES-
. Grinder (v.l.:
Thomas Engel,
= Felix Gillen,

8 Frank Schlei-
mer, Felix
ot Schul und Marc
i Eisleben) nutz-
# ten viele der
& NUK-Angebo-

| te. Bilder:

NUK e.V.

stufe Preisgelder flr die besten
Konzepte, insgesamt knapp
30 000 Euro. Die wichtigsten
Bewertungskriterien: Innova-
tionsgrad, Markttauglichkeit und
Wachstumspotenzial des Ge-
schéftsvorhabens. Die Teilnah-
me ist in jedem Fall sinnvoll,
denn bei NUK steht ganz Klar
das individuelle, intensive Gra-
tis-Coaching der Teilnehmer im
Vordergrund.

Der 14. NUK-Businessplan-
Wettbewerb (BPW) startet
am 9. November 2010 und
endet am 28. Juni 2011. Ein
Einstieg ist jederzeit mog-
lich. Die ersten Fachgutach-
ten bekommen Griinder,
wenn sie bis 10. Januar 2011
ihre Geschéftsskizze einrei-
chen. Online-Registrierung
und weitere Informationen
auf neuesunternehmer-
tum.de.

14. NUK-Businessplan-Wettbewerb

Einstieg ab sofort und durchgéngig bis Mai 2011

Start: 9. November 2010, Auftakt in Kéln, KOMED-Saal
10. November 2010, Auftakt in Bonn, Universitatsclub
16. November 2010, Auftakt in Disseldorf, Life Science Center

1. Stufe - Anforderung: Darstellung der Geschéftsidee und des Kundennutzens
Abgabe: 10. Januar 2011 — Preisgelder: Die besten Businesspléne erhalten jeweils 500 Euro.

2. Stufe - Anforderung: Grob-Businessplan mit Markt- & Branchenanalyse und Marketingkonzept

Abgabe: 8. Mérz 2011

Preisgelder: Die Uberzeugendsten Einreichungen werden mit je 1000 Euro pramiert.

3. Stufe - Anforderung: Detail-Businessplan mit Finanzplanung
Abgabe: 9. Mai 2011 — Preisgelder: 1. Platz 10 000 Euro, 2. Platz 5000 Euro, 3. Platz 2500 Euro

Jeder Teilnehmer erhélt fir seine Einreichung
mindestens zwei Gutachten zu seinem Geschaftskonzept.




